
Voici l’ensemble des éléments que nous avons abordé ce mercredi, durant notre réunion : 
  
Organisation de l’animation tombola :  
  

Missions Tâches Délais Personne en 
charge 

Supports de 
communication 
tombola 

Proposer un plan de 
communication qui prend en 
compte les demandes 
et contraintes de l’amicale , 
basé sur le concept déjà en 
place : 
vente cases de calendrier, 
comprenant 4 années (de 
2023 à 2027)   

Semaines 
45 et 46 

Estelle + Léna et 
Myriam  
(stagiaires au sein 
de la cellule com’ 
du pôle) 

Concevoir un support adapté 
à la vente des tickets  
(l’amicale avait un classeur 
avec une pochette = un mois, 
un jour = un ticket, en notant 
coordonnées de la 
personne.) 

Réaliser des supports de 
communication déclinables 
(affiches, vidéos, flyers…) 

Lancement de la 
communication  

Tenir un stand au foyer La 
Cordée les lundis 01, 08 et 
15 décembre, 
de 11h30 à 13h30 
  
Vu avec la cheffe de pôle et 
le gérant foyer (SGT BA en 
copie de mail). 
Vous pouvez vous rapprocher 
de lui le moment venu pour 
lui préciser comment vous 
souhaitez procéder 
(installation, table, 
positionnement dans le 
foyer…) 

Semaines  
49, 50, 51 

L’amicale 

Faire la promotion de la 
présence de l’amicale au 
foyer pour vendre les tickets 
(créations et diffusions de 
supports mails, affiches et 
vidéos) 

Semaine 48 Estelle + Léna et 
Myriam  
(stagiaires au sein 
de la cellule com’ 
du pôle) 



Stand le jour de 
l’événement 

Préparer le speech qui 
reprend tous les partenaires 
de l’animation 
et rappeler leurs offres/liens 
avec le MINARM. 
  
En amont, consulter l’amicale 
pour récupérer le listing des 
partenaires et des dons. 

Semaine 50 Estelle + Léna et 
Myriam  
(stagiaires au sein 
de la cellule com’ 
du pôle) 
  
L’amicale  

  
Pour faire un point, je vous propose de s’organiser une réunion semaine 46 ? Quelles sont 
vos disponibilités ? 
  
N’hésitez pas à me transférer, même au compte-goutte, les partenaires, les lots, ainsi que 
les logos pour qu’on puisse réaliser les supports. 
  
Pourriez-vous me rappeler le prix de la caisse ? Et me donner un poc pour les visuels ? 
  
  
Pour votre stand prestataires, je vous joins les logos officiels des unités pour les bracelets. 
  
Je vous fais un second mail pour la partie prospection. 
 


